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金亚麻健康集团
区县代理商加盟政策
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全民行动
是“金亚麻推行健康中国行动”的重中之重，关系到这份健康事业的社会影响力，以及未来的发展，
金亚麻健康集团推动并实践的全民健康行动，将以号召全民动员、全民分享、全民受益的方式，真正
站在国家需要层面进行健康理念的树立及传播。



项目说明

作为国家级战略政策的陪跑者，推动并践行健康中国制定的

十五项专项行动的核心宗旨：人人健康、人人行动、人人分

享。我们希望全民健康时代早日到来，在这期间深度引进全

球健康高科技产品，服务于千家万户，做让人人都拥有健康

的好产品，让中国人都用得起的好产品。

麻麻好汇买会员商城致力于通过产业并购及投资入股等方式，

引进全球健康高科技产品，服务人类健康。紧随预防大于治

疗，2025健康中国的国家级战略政策。



分享事业驱动基本逻辑
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扫推广码，分享新会员

获推广佣金+积分

白金会员（一代累计业绩额399）

水晶会员（一代累计业绩额1399）

钻石会员（一代累计业绩额3999）

区县合伙人（三代累计业绩额39999）

城市合伙人（三代累计业绩额399999）
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会员奖励结构：直接分享佣金+间接分享佣金+积分奖励+业绩排名奖励
直接分享佣金：不同级别的会员，分享新订单，所得佣金额度不同，级别越高，佣金越高；
间接分享佣金：产生任一新订单（包括首次下单、复购、升级）的直接分享人与间接分享人均可获得佣金；
积分奖励：不同级别的会员，每直接分享新订单或三代人复购、升级，均可获得积份，级别越高，积分越高；



区域代理商收益逻辑 一方诸侯，集团股东

白金会员（一代累计业绩额399）

水晶会员（一代累计业绩额1399）

钻石会员（一代累计业绩额3999）

区县合伙人（三代累计业绩额39999）

城市合伙人（三代累计业绩额399999）

区县代理商

城市代理商 区县代理拥有所
属区域全部创客
联盟会员分享业
绩收益权

城市代理拥有所
属区域全部区县
代理及全部创客
联盟会员分享业
绩收益权

注明：
1】唯一性，区域独家代理，城市、区县等各级代理相互之间不存在管辖权，均由深圳金亚麻健康集团总部统一管理。
2】各区域代理无需给为该区域代理贡献效益的会员发放工资。
3】会员在自我成长、自我晋级、自我成就的同时，也成就各区域代理，区域代理只要做好一点，好好助力他们。



区县代理商加盟产品奖励政策（一）

区县代理商

加盟门槛
例如：35000元（具体价格根据所选区域总人口数量3.8%）认购成为（指定）区县代

理商

产品奖励政策
获得总价值63282元的产品

在麻麻好汇买会员商城植物水溶性欧米伽-3产品是399元/2盒。

总部免费仓储，一件代发，产品销完不仅回本35000元，还另赚28282元。



区县代理商推广奖励政策（二）

直接推广会员收益权（约45%）
推广白金会员399，获得179元

推广水晶会员1399，获得629元

推广钻石会员3999，获得1799元

直接推广区域代理商收益权
推广区县代理商奖励认购费的22%

推广城市代理商奖励认购费的22%

区县代理商



区县代理商分销业绩奖励政策（三）

区域分销业绩奖励政策
享有该市场区域分销业绩2%的收益奖励

举例说明（按月举例）
所属区域，若会员商城有1000名会员，每人每天分享一单白金会员399，即每日业绩

额为399000元，则区县代理每日可获得399000*2%=7980元，每月可获得7980元

*30天=239400元。

（所属区域会员商城的1000名会员的来源是由区县代理商负责人及组织团队推广+集

团全国招商+全国会员推广）

区县代理商



区县代理商消费业绩奖励政策（四）

区域消费业绩奖励政策
享有该市场区域会员商城全部零售消费、直播带货业绩2%的收益奖励

举例说明（按月举例）
所属区域，会员商城有1000名会员，平均每人每天为自己或为身边人在会员商城消

费区消费100元，即每日业绩额为100000元，则区县代理每日可获得

100000*2%=2000元，每月可获得2000元*30天=60000元。

（除了所属区域会员商城的1000名会员，以及新增会员在会员商城消费区消费之外，

还包括集团线上运营团队面向全国推广会员商城消费区产品及开展线上直播带货。）

区县代理商



区县代理商渠道业绩奖励政策（五）

区域渠道业绩奖励政策
享有该市场区域全部渠道销售、批发等业绩2%的收益奖励

举例说明（按月举例）
所属区域，每日全部渠道销售、批发等业绩为150000元，则区县代理商每日可获得

150000*2%=3000元，每月可获得3000元*30天=90000元。

（该业绩包括：所属区域建立100个渠道的销售业绩。）

区县代理商
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区县代理商回本政策（六）

回本政策
由区县代理商推广全国下单，均优先出售区县代理商手中的产品

推广下单结算说明
区县代理推广下单白金会员399元，在会员商城下单，出区县代理2盒
• 179元直接分配至权益中心提现（结算实际回款扣除税费6%）
• 220元总公司在每月15日统一对账结算（结算实际回款扣除快递费10元+税费220*6%=23.2元）

区县代理推广下单水晶会员1399元，在会员商城下单，出区县代理10盒
• 629元直接分配至权益中心提现（结算实际回款扣除税费6%）
• 770元总公司在每月15日统一对账结算（结算实际回款扣除快递费25元+税费770*6%=71.2元）

区县代理推广下单钻石会员3999元，在会员商城下单，出区县代理30盒
• 1799元直接分配至权益中心提现（结算实际回款扣除税费6%）
• 2200元总公司在每月15日统一对账结算（结算实际回款扣除快递费40元+税费2200*6%=172元）

区县代理商



区县代理商股权奖励政策（七）

股权奖励政策
若以35000元认购某区县代理商，赠送1750股 * 每股20元=股值35000元

溢价说明
本集团目前总股本为500万股，按上一轮投后股值为每股20元
即1750股当前价值35000元
本集团在经过资本路径发展过程中,通过多轮增资扩股+股份改制
当本集团IPO(首次公开募股)时，预计最少拟增发至5亿股
5亿股/500万股=100倍，则区县代理商持有1750股将同步增至1750股*100=17.5万
股
按资本市场健康功能性食品的全球平均市盈率39倍计算

彼时，区县代理商将持有17.5万股*39倍=682.5万股票资产

区县代理商



设定股权转让开放期

区县代理商

为更好实现权益市场流通性，特设定股权转让
开放期：每年1月1日-1月31日

持股人以书面形式提交申请表（到集团总集领
取ST1申请表），并自行指定转让给第三方或
股东（股东享有优先回购权），经金亚麻健康
集团董事会确认同意后，方可转让，签订股权
转让协议书后生效。



一方诸侯，集团股东

以上七大重磅政策，充分展现了金亚麻健康集
团联合创始团队的格局与责任，完全秉承着
【利他精神】。

先让每一位参与者都能消费共商，不仅是消
费，更是拥有一份创业机会。

再让每一位参与者都能事业共创，打造专属
自己的长期持续稳定管道财富。

最后让每一位参与者能市值共享，一起通过
资本赚得数百年都难以赚到财富。



造富神话
要么创立一家上市公司

要么参与一家将上市公司
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